Cresciuti sulla lezione del 29

di Bernarde Bertoldi

= *i’ ellaprile del 1966 un
9| tervibileterremictodi-
L strusse la cittd di San
Francisco. Con Peconomia
in ginocchio eiforzieri delle
banche sotto e maceric, 1
banchieri deila cittd runiti
in piazza dichiararono che
Pariivit di ercdito sarebbe
stata riavviata a novembre.
Melsilenzio sconfortatosial-
) una voce: «A novembre
10N troverete nessuna citta
che voglia cssere ricostrui-
tan. Era Amedec Giannini, il
fondatore delia Bank of Ttaly
aparlare, e intante plazzd un
banchetto sul meojo einizida
darcreditoonafoceandasi-

gnature (suila facciae suuna
firpaa). Glannini aveva soldi
da prestare perché, vivendo
nelia sua banca, quando era
arrivatoilterremoto erasce-
50 di corsa a metiere al sicu-
roirisparnii deisucideposi-
tanti.

Esullafacciaesullacredi-
bilitadelie persone che siba-
sa Pattivith bancarig, allora
come oggl, e mon ¢ un caso
che Camillo Venesio faccia
riferimento al fondatore di
guclia che diventd Bank of
Americs, la piti grande ban-
ca del mondo, guando spic-
ga come & la Banca del Pie-
monte.

1due pilastrise cui Camil-
1o Venesio senior, il nonno

dellPattizale amministrators
delegato, hacostruito laban-
casono patrimonio e liquidi-
ta:«Un forte patrimonio-af-
fermava-serveapremunir-
sicontro le sorprese del de-
stino». Questi valori seno
stati forgiati neila crisi del
’20 e sono rimasti indelebili
tantoche ogpila banca, liqui-
da, continua con immutata
pradenzaad assicurare cre-
dito ai suoi clienti ¢ lindice
di solidita (il Core Tier 1)
della Banca del Piemonte &
del1z,49, il o¢s in pih deila
raedia dei pid grandi istituti
italiani. Pk
Nou sone, pexd, i dati tec-
iciaspicgare megliolasoli-
3 deilabanca, il veroratio

bancario & un altro: nella se-
delafamigliacivivee Camil-
lo jrnella banca ci & nato nel
verosenso della parela. Qud
& la vera forza della famiglia
Venesie, in un mondo fatto
diratios c diregolamentazio-
ne, conta la faccia e la firma,
ia credibilita delic persone
primaditutto.
«Pragratismo disincanta-
to al servizio di solidiidealis
& la visione imprenditeriale
di Camillo Venesie, che gli
ha permesso di resistere alle
sirene delle fusioni e accor-
pamenti bancari. I modo
con cud afferma, quasi rivi-
vendo momenti di grande
tensione  imprenditoriale,
«meno male che non abbia-

mo comprato nienter, mo-
stra guzazto i valori della fa-
miglia siano stati tentati ne-
gliannidellacrescita facile.
Ora la sfida & rinnovare ¢
riaffermareiiruolo deliaban-
caregionale indipendentein
ua coniesto econcmico che
¢ cambiaio e cambieraanco-
ra, continuando a servire le
Pmi, gl artigiani, | commer-
cianti, i professionisti e le fa-
miglie. Questo viene fatto
con un’apertura che non si
pensercbbe di trovare in
un’azienda di famiglia: nel
comitatodidirezioneledon-
ne sono pilt degli vomini, nel
cdaiconsiglieriindipenden-
ti sono in maggicranza e pe-
riodicamente i valuta se il

profilo familiare sia la cosa
migliore perl'azienda.

In guesta sfida la famdgiia
Venesio si presenta scguen-
do le regole di sempre: unita
€ conuncapo solo, mapensa
anche al futuro, visto che da
pochi mesi & arrivata in ban-
ca la quarta generazione.
Matteo e Carla, i bisnipoti di
Camille Venesio senior, so-
no stati chiari: «Samo qui
per dimostrare che siamo
ali’altezza, non per avere
qualcosa di dovutow. Un
buon inizio, ¢ se si guarda al
loro curricnlum fatto di stu-
diall'esteroinottime univer-
sita ed esperienze in grandi
aziendelalorocredibilitaau-
mentg;ancheinquestoivalo-
i di famiglia banno avato i
loropeso: labisnonna fuuna
delle prime donne lanreate
ineconomiaa Torino.
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